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Verbandsmanager Rainer Treptow: .Erstmals ha

b.-en die Life-Science-Firmen einen gemeinsamen Auftritt*

Wachstumsmotor Gesundheitswirtschaft

70 000 JOBS ALLEIN
IN HAMBURG

B Die rund 1200 Un-
ternehmen der Ge-
sundheitswirtschafts-
branche inund um
Hamburg gelten als
einer der Wachstums-
matoren der Metro-
polregion. Zu ihnen
z&hlen Firmen der

Medizintechnik, der
Biotechnologie, der
Pharmaindustrie und
sowig Kliniken und
Ferschungsfirmen.
Allein in der Hanse-
stadt leben rund
70000 Menschen van
den Produkten und
Dienstleistungen. Der
Senat zihlt die Bran-

che im Rahmen seines
Konzepts .Wachsende
Stadt” als Cluster zu
einem ihrer wichtig-
sten Projekte,

HOHE
INNOVATIONSKRAFT
W Aus gutern Grund:
Die Innovationskraft
der Hamburger Ge-

sundheitswirtschafts-
firmen gilt in der Fach-
welt als hoch. Grad-
messer sind die An-
meldungen beim
Deutschen Patent- und
Markenamt. Danach
liegt Hamburg unter
den deutschen Stidten
hinter Monchen und
Berlin an dritter Stelle.

Neuer Pfadfinder

Die Struktur der Gesundheitsbranche ist verwirrend. Ein Handbuch bringt Klarheit

Von Michael Schneider

WEnN RaiNER Treptow iiber sei-
nen Nebenberuf spricht, dann ent-
fihrt dem Geschiiftsfithrungsmit-
glied der Hamburger Eppendorf
Instrumente GmbH nicht selten
ein Seufzer: ,Ich habe gut zwei
Jahre gebraucht, bis ich verstan-
den habe, wer die richtigen An-
sprechpartner sind.”

Die Rede ist von seiner Arbeit
im Industrieverband Hamburg
(IVH), in dem Treptow den Ar-
beitskreis fiir die Firmen der so-
genannten Life Sciences leitet -
die Gruppe derjenigen Mitglieder,
die sich wie der Laborausstatter
und  Medizintechnikhersteller
Eppendorf mit Produkten rund
um die Gesundheit beschiiftigen
und deren Geschiift einer der
Wachstumsmotoren der Region
ist (siche Kasten).

Die Besetzung des 12kiépfigen
Gremiums liest sich nicht nur wie
ein ,Who is Who" der Hamburger
Szene der Lebenswissenschaften,
sondern sie verdeutlicht zugleich
die Vielfiltigkeit der Zunft. Dort
sind Medizintechnikfirmen wie
Driiger Medical, Philips oder
Olympus Winter & Ibe, Kranken-
hiuser und Uni-Ableger wie das
UKE Eppendorf, die Innovations-
stiftung Hamburg, das Biotechno-
logie-Netzwerk ,Bay to Bio" oder
der Kosmetikhersteller Beiersdorf
vertreten. Und die Verbindungen
zu diversen staatlichen, offentlich-
rechtlichen oder privaten Organi-
sationen sind fiir Auenstehende
noch verwirrender. So kooperiert
der IVH etwa mit dem neuen Cen-
trum fiir angewandte Nanotechno-
logie (CAN), dem Nanowissen-
schafts-Centrum (INCH), mit der
von den Léndern Schleswig-Hol-
stein und Hamburg getragenen Li-
fe-Science-Agentur Norgenta oder
der fiir den Wissenschaftstranster
gegriindeten TuTech Innovation.

Die vierfiltigen Bemiithungen
unter der Dachmarke ,Life Sci-
ence Nord” sind Ausdruck einer
vor rund drei Jahren gereiften Er-
kenntnis. Rainer Treptow: ,Un-
ser Leitsatz lautet seither: Es
mangelt nicht an Initiativen, son-
dern an der Koordination der Ak-
tivititen von Wirtschaft, Wissen-
schaft und Politik.” Damit sind
Treptow und seine Mitstreiter in
den vergangenen Jahren ein or-
dentliches Stiick vorangekommen
— wofiir die vom Verband initiier-
te und fiir das internationale
Standortmarketing der Region
zustiindige Norgenta oder die von
der Handelskammer Hamburg
installierte Technologie-Daten-
bank nur zwei Beispiele sind.

Doch die Transparenz der zu-
kunftstriichtigen Branche und ih-
rer zahlreichen Netzwerke laft
noch immer zu wiinschen {ibrig.
Fiir Abhilfe soll nun ein umfassen-
des Handbuch sorgen: der Life
Science Guide Nord, der im Mai
vom IVH und weiteren norddeut-
schen Partnern als Herausgeber
verdffentlicht wird.

Initiator ist der Hamburger
Kommunikationsberater Torsten
Henkel, dessen Agentur schon di-
verse Branchenreports, etwa fiir
die Hafenwirtschaft, produzierte.
Henkel trigt das finanzielle Risi-
ko allein, ist aber zuversichtlich:
#Fiir den Verband ist der Guide
ein Superinstrument zur Ver-
marktung des norddeutschen
Standortes.” Die erste Auflage
wird 6000 Exemplare haben, eine
jahrliche Aktualisierung ist vorge-
sehen. Im Handel wird der Guide
knapp 30 Euro kosten, was die
Kosten jedoch nur zu einem Teil
deckt. Weitere Einnahmen gene-
riert IVH-Mitglied Henkel aus
den im Guide abgedruckten Fir-
menportrits sowie Werbung,

Die kénnten sich fiir die Unter-
nehmen auszahlen, denn das
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Nachschlagewerk soll auch natio-
nal wie international auf Tagun-
gen, Messen und Kongressen ver-
trieben werden.

Treptow ist von dem neuen
Werk iiberzeugt: .Dieses Hand-
buch wird alle Unternehmen, For-
schungseinrichtungen, Behiérden
und Institutionen der Branche
prisentieren. Erstmals haben die
Life-Science-Firmen des Norden
einen gemeinsamen Auftritt.”

Doch das neue Buch soll weit
mehr als nur eine Fibel der Bran-
che und ein Marketinginstrument
sein. Ein umfangreicher Service-
teil informiert iiber Netzwerke,
Firdermiglichkeiten, Kooperati-
onsméglichkeiten, Forschungsvor-
haben, Termine und aktuelle
Themen der Gesundheits-Wirt-
schaft im Norden.

Nach Treptows Ansicht wird
der Guide it nicht nur die
Pflege und Neubildung von Netz-
werken auf eine neue Qualitits-
stufe heben. Er werde vor allem
demjenigen, der sich iiber die
Branche informieren will, einen
zeitsparenden Uberblick verschaf-
fen. Treptow: ,Die Transparenz
sorgt dafiir, daR der Leser sehr
viel schneller und gezielter Kon-
takte kniipfen kann.” Fir die ge-
samte Branche hat das fiir den Ep-

pendorf-Manager zudem einen
beschleunigenden Effekt: ,In der
norddeutschen Branche, die ja im
internationalen  Vergleich  ein
Spéteinsteiger ist, gewinnen die
vorhandenen Aktivititen ein ho-
heres Niveau an Qualitit und Ge-
schwindigkeit — weil der Durch-
blick leichter wird.”

Der fehlte auch Henkel zu Be-
ginn der Arbeiten an dem Nach-
schlagewerk vor rund neun Mona-
ten. Doch Treptow, bei dem er mit
seiner Idee offene Tiiren einge-
rannt hatte, half dem Verbands-
kollegen, organisierte Termine
und begleitete ihn bei seinen zahl-
reichen Treffen.

Mit dem Handbuch wird die
Arbeit fiir Treptow und seine
Branchenkollegen im IVH zwar
leichter, aber es bleibt genug auf
anderen Feldern zu tun. So fiihrt
der Verband zur Zeit Gespriiche
mit den Krankenkassen mit dem
Ziel einer Integration in die Netz-
werke. Treptow: ,Die Kassen, die
letztendlich dafiir zahlen, haben
als Treiber von Innovationen
einen hohen Stellenwert.“

Und die Themenliste der Ge-
sundheits-Abteilung des IVH fiir
2006 ist ohnehin anspruchsvoll ge-
nug: Sie reicht von der Forderung
von Innovationen und des Mittel-
stands bis zur Initiierung eines
Technologieparks in Hamburg,
Treptow: ,Es ist eigentlich voll-
kommen unverstindlich, warum
die Grofistadt Hamburg so etwas
noch nicht hat.” Daf ein solcher
Park aus seiner Sicht natiirlich
die Lebenswissenschaften zum
Schwerpunkt haben sollte, ver-
steht sich von selbst.

Und noch etwas steht fiir 2006
auf der Agenda: Eine der grofien
Veranstaltungen der Biotechnolo-
gie-Branche 2007 an die Elbe
zu holen. Doch dariiber méchte
Treptow erst reden, wenn wirklich
alles in trockenen Tiichern ist.

Welt am Sonntag vom 26.02.2006



